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Bankgirot är den ledande leverantören av betalningslösningar samt driftstjänster 
av e-id och e-faktura till banker i Sverige. Bankgirot är det enda girosystemet i 

Sverige som hanterar alla typer av betalningar oavsett bank. Varje dag förmedlar 
Bankgirot i snitt transaktioner till ett värde av nära 45 miljarder Svenska koronor. 

Bankgirot ägs av SEB, Swedbank, Handelsbanken, Nordea,Danske Bank, 
SkandiaBanken, Ålandsbanken och Länsförsäkringar Bank.
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Så blir Bankgirot den elektroniska 
vägen till bättre affärer 

GRANT THORNTON

FAKTA GRANT THORNTON

VERKSAMHET: Sveriges ledande revisionsbyrå 
för entreprenörsföretag.

KUNDER: Entreprenörer och entreprenörs- 
företag i alla branscher och storlekar.

AFFÄRSOMRÅDEN: Revision, Ekonomiservice, 
Skatt, Rådgivning.

OMSÄTTNING: 879 Mkr (2009/2010).	

MEDARBETARE: 900 medarbetare på  
25 kontor i Sverige.

MEDLEM I: Grant Thornton International som 
har drygt 30 000 medarbetare i 100 länder.



Det började med en kund som hade 
behov av att hantera sina leverantörs- 
fakturor elektroniskt. Det blev start-
skottet för Grant Thorntons tjänst 
Webbkontoret, en helhetslösning för 
att hantera ekonomifunktionerna på 
webben, där Bg Scanning Solution är 
en viktig hörnsten.

De flesta kanske främst förknippar Grant 
Thornton med revision. Men företagets verk-
samhet är bredare än så. Ekonomiservice är 
ett av fyra affärsområden och erbjuder kunderna 
outsourcing av hela ekonomifunktionen, inklu-
sive elektronisk fakturahantering. I princip alla 
som får leverantörsfakturor har nytta av Webb-
kontoret EFH (elektronisk fakturahantering) 
där Bg Scanning Solution ingår.  

Från 10 till 80 000 fakturor
– Våra tjänster är helt drivna av efterfrågan från 
våra kunder. Så när våra kunder efterfrågade 
elektronisk fakturahantering började vi att ut-
veckla vår tjänst, säger Pär Dahlström som är 
affärsspecialist och ansvarig för några av tjäns-
terna inom affärsområdet Ekonomiservice. 

Med Webbkontoret kan Grant Thorntons  
kunder hantera hela eller delar av företagets 
redovisning och rapportering via webben.  
Kunderna kan jobba när och var de vill. Om 
problem uppstår, till exempel med kontering, 
ringer kunden till Grant Thornton som löser 
problemet. Kunden behöver med andra ord 
inte ta ansvar för själva systemet. 

Alla som har en faktura och en dator har 
nytta av tjänsten, små som stora företag.  
Grant Thorntons minsta kund hanterar tio 
fakturor per år. Men samma lösning erbjuds 
det multinationella företaget som kanske 
hanterar 80 000 fakturor per år. Lösningen  
är skalbar för att vara maximalt flexibel. 

Stabilt samarbete med Bankgirot
Grant Thornton har samarbetat med Bank-
girot sedan 2003. Det har varit och är, enligt 
Pär, ett leveranssäkert och kvalitativt samar-
bete. Han berättar att företaget brukar liera sig 
med marknadsledare, men att de tittade på 
olika alternativ innan de bestämde sig för just 
Bankgirot.

– Vi är lite besatta av trygghet och 
effektivitet i vår bransch. För att bygga 
trygghet hos kunderna måste man också 
ha trygga leverantörer. Därför föll valet på 
Bankgirot, säger Pär.

– Bankgirot är ett varumärke med tyngd 
och framförallt har de en tjänst som passar 
bra in i vår paketlösning mot kund, fortsätter 
Pär.

Minskar fakturahanteringen  
med en tredjedel
– Egentligen finns det inga rationella ar-
gument för att inte ha en EFH-tjänst (elek-
tronisk fakturahantering), bara emotionel-
la. Det vill säga att man tycker om att sätta 
in papper i pärmar. Men egentligen kan 
man ju alltid skriva ut den elektroniska fak

turan om man vill, så det är inte heller nå-
got bra argument, skrattar Pär. 
– 60 procent av ekonomiavdelningens tid 
går åt till fakturahantering. Vi kan bidra till 
att minska tiden med en tredjedel eller 
mer och Bankgirot är vägen in för alla 
leverantörsfakturor. Oavsett om det är 
papper, e-post eller helt elektroniska 
fakturor, säger Pär. Han berättar om en 
kund, en ägare till ett mindre byggföretag, 
som tack vare minskad administration nu 
får en timme över till annat varje dag. 

– Det blir ungefär 250 timmar på ett år. 
Värdefull tid som han istället kan spendera 
på att utveckla företaget, räknar Pär ut 
och nämner en annan kund vars ekonomi-
ansvarig nu får tid över till att sköta före- 
tagets andra bolag.

Bättre beslutsunderlag 
Tack vare tjänsten Webbkontoret får 

kunden bättre kontroll på sin ekonomi ef-
tersom all information finns samlad på ett 
och samma ställe. Säkerhetskontrollerna 
blir bättre och det går åt mindre tid när 
man får in materialet. Även eftersökningar 
går mycket  snabbare. 

– Denna kombination gör att det blir 
mer fokus på siffrorna ut än på siffrorna in. 
Det betyder i sin tur att kunden får ett bättre 
beslutsunderlag. Vi skapar helt enkelt 
förutsättningar för kunden att göra bättre 

affärer, säger Pär.

Stor potential
Pär ser bara möjligheter framöver och  
tror att EFH-produkterna kommer att bli 

ännu snabbare och slimmare framöver. 
– Det finns en oerhörd potential på  

marknaden, det gäller bara att presentera 
tjänsten! Om kunderna inte vet att de kan 
få det bättre, så kommer de inte heller att 
efterfråga den, menar Pär.

”Bankgirot är ett 
varumärke med tyngd  
och en av de få  
leverantörer som  
vi nämner i våra  
kundmöten.”

Bg Scanning Solution – en viktig hörnsten i Grant Thorntons kunderbjudande

Med Bg Scanning Solution tar du ett 

helhetsgrepp över det administrativa 

fakturaflödet och får samtidigt en 

snabb, säker och kostnadsbesparande 

lösning. Det handlar helt enkelt om att 

omvandla pappersfakturor till elektro-

niska fakturor. Genom att skala bort 

delar av fakturaflödet kan ditt företag 

sänka sina administrativa kostnader 

rejält, samtidigt som du får kontroll och 

säkerheten och effektiviteten stärks. 

”Vi är lite besatta av trygghet 
och effektivitet i vår bransch. 
För att bygga trygghet hos 
kunderna måste man också  
ha trygga leverantörer.”

Pär Dahlström
applikationsansvarig inom  

affärsområdet Ekonomiservice

”Vi skapar helt enkelt 
förutsättningar för  
kunden att göra bättre 
affärer.”


