SCA SKOG OCH SCA TIMBER
alet arbade tid och
nengar pa sista raden
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"Om négon vill
tillbaka till det
gamla? Nej, skulle
inte tro det!”

Hillevi Mértberg,
ekonomichef pa SCA Skog
och SCA Timber

Stora tidsvinster och battre kassaflode

SCA ér Europas stérsta privata skogs-
&gare med 2,6 miljoner hektar skog.
SCA Skog férvaltar skogsinnehavet och
ansvarar for industrins virkesférsérjning.
SCA Timber &r en av Europas tio stérsta
tillverkare av sdgade trdvaror. | konkur-
rensen pa vérldsmarknaden géller det
att vara effektiv i alla led fran ravara till
kund. Det géller att hitta vdgar som sén-
ker kostnader eller héjer intédkter verallt
ddr det &r mojligt. Att hitta genvégar i

de administrativa rutinerna ar ett sétt att
effektivisera processen. BGC Scanning
Solution-projektet var ett grepp som har
sparat atskilliga timmar och kronor for
féretaget.

Inge Andersson var projektledare under den
tid da SCA Skog och SCA Timber inférde
BGC Scanning Solution och berattar:

— SCA Skog och SCA Timber har bland
annat tack vare sin framf6rhalining och sitt
starka administrativa stéd klarat sig genom den
finanskris som paverkade andra féretag hart.
SCA Timber gick in med fyllda orderb&cker
och det kénns som om vi kommer att g stérkta
genom krisen. Inge fortsatter:

— Jag gillar IT. Det &r roligt att géra nagot av
de ekonomiska rutiner som finns och att skapa
bra hjalpmedel. Till exempel att ta fram besluts-
stdd till olika avdelningar och hitta nya vagar.

BGC Scanning Solution ett tryggt

och sdkert val

BGC Scanning Solution har haft som mal att
fa ner administrationen av den omfattande
fakturahanteringen. Inge Andersson sag ocksa
att det fanns manga miljoner att spara. Den
geografiska spridningen pa SCA Skog och
SCA Timbers enheter var ett annat skal. Att
jobba digitalt skulle némligen minska det men-
tala avstandet. Inge Andersson sokte en part-
ner som kunde erbjuda kompetens i kombina-
tion med trygghet och sékerhet. Kontentan
resulterade i valet av BGC Scanning Solution.
Om varfor valet av 16sning foll just pa BGC,
forklarar Inge:

— BGC var visserligen nya pa marknaden
med scanning-l6sningar, men de hade lang-
siktigheten, som var viktig for oss. Priset var
ocksa en viktig faktor.

Viktigt att alla ar med pa taget -
bade personal och leverantorer
Hillevi Mértberg ar nybliven ekonomichef
pa SCA Skog. Hillevi satt med i BGC
Scanning Solution-projektet och dr mycket
glad och positiv 6ver hela processen. Som
ekonom analyserar Hillevi gérna siffror, gor
jamforelser och undersoker avvikelser. Men
i projektet var Hillevis roll att f& med alla
enheter pa banan. Och utan kollegornas
samverkan skulle det inte ha fungerat,
menar Hillevi:

— Jag tog med workflow-processen till
Jamtland. Det var enkelt f6r mig eftersom

"Jag &r inte néyd
férrén 99 procent av
fakturorna hamnar
rétt fran boéran.”

Inge Andersson, projektledare
SCA Skog och SCA Timber

jag visste vad det handlade om, berattar
Hillevi och fortsétter:

— Det var underbart! Fran vara atta lokal-
kontor hade tidigare fakturor skickats mellan
oss, vilket medférde dréjsmalsrantor. Efter-
at blev det mycket battre. Nu &r vi inte alls
drabbade p& samma sétt langre och den
geografiska spridningen pad SCA Skog och
SCA Timbers enheter har fatt en underord-
nad betydelse.

Pa fragan om Hillevi ser nagra nackdelar
med BGC Scanning Solution skakar hon
pa huvudet och s&ger att hon egentligen
bara &r positiv. Hillevi beréttar ivrigt att de
nu kan utnyttja sina resurser pa ett béttre
sé&tt med den stora tidsvinsten.

- Jag har gjort en efterkalkyl och det
finns vinningar 6verallt, &ven om det kan
vara svart att visa i vissa fléden, menar
Inge. Och jamfért med en manuell han-
tering ser man ju att tidsvinsten &r stor.
Hela distributionsvdgen med fakturor som
ska stoppas i fack, kéras ivdg, 6ppnas och
skickas till rétt person. Hela den kedjan av
handelser &r borta. Allt man behéver géra
nu ar ett klick och sedan far vi upp fakturan
direkt pa skarmen. Om nagon vill tillbaka
till det gamla? Nej, skulle inte tro det!
skrattar Hillevi.

SCA Skog och SCA Timber ett steg
ldngre med en effektivare process
Inge beréttar att idag gar 80 procent av
fakturorna direkt till ratt person. Det ar
SCA Skog och SCA Timbers egenutveck-
lade attest-process som ser till att detta
fungerar. Konkret gar det till sa att det star
en referenskod for leverantéren pa faktu-
ran. Referenskoden scannas och tolkas
av BGC. Nar fakturan kommer in i syste-
met laser den av koden. Resten av fak-
turorna, som kanske ar felskrivna eller
saknar kod, kommer till administrationen.

- Nyckeln till att detta fungerar ar att
det ar en kod och inte ett namn. Darf6r ar
det viktigt att ha en standig dialog med
leverantorerna s att bestéllningen blir rik-
tigt ifylld och att de forstar varfor det &r sa
viktigt att ratt kod fylls i, sager Inge.

Inge kommer inte att vara ngjd forran
99 procent av fakturorna hamnar rétt fran
bdérjan. Darfor har Inge och hans kollegor
en pagaende forbattringsstrategi som
diskuteras under deras manadsméten.
Dessutom har man avstamningsméten
varje kvartal med BGC. Inge menar att

utan samarbetet med ber&rda parter hade

nivan inte legat pa en 80-procentig niva,
utan betydligt lagre.

E-faktura ar nasta steg

Pa sikt tror bade Inge och Hillevi att scan-
ningen av fakturor kommer att minska pa
SCA Skog och SCA Timber. Utmaningen
att f& ner administrationen ytterligare hag-
rar och mélet ar redan satt. Inom en rela-
tivt snar framtid &r tanken att en e-faktura-
I6sning kommer att ersatta 20 procent av
alla fakturor. Men BGC Scanning Solution
kommer alltid att vara ett komplement till
e-faktura, eftersom alla leverantérer inte
erbjuder detta dnnu.




